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«Есть ли кризис в аптечном бизнесе»

ДЖОНА И. КЕЛЛИ

Доклад, зачитанный перед Балтиморской ассоциацией розничных фармацевтов

Monday, March 10, 1913

Менеджер президента и джентльмены
:

Тема «Есть ли кризис в аптечном бизнесе», которую ваш президент по несчастливой случайности выбрал для моего выступления, настолько живо интересует каждого из вас и имеет столь важное значение, что, полагаю, здесь найдется немало людей, которые размышляли над этим вопросом гораздо глубже и разбираются в нем куда лучше меня, так что любые мои слабые попытки не родят новых мыслей, не предложат новых теорий и не дадут материала, с которым вы бы уже не были знакомы. Тем не менее, поскольку меня попросили высказать личное мнение, я прошу вашего снисхождения, особенно если мои старания не принесут ничего нового и будут носить лишь обзорный характер.

«Кризис в аптечном бизнесе», о котором многие спорят за и против, по-видимому, касается прежде всего рецептурной составляющей, и именно ей будет уделено наибольшее внимание. Слово «кризис», означающее «крайне важное или решающее состояние дел, точку, в которой неизбежно должно произойти изменение — к лучшему или к худшему», в некоторой степени описывает сложившуюся ситуацию, хотя она развивалась постепенно, приближаясь медленно, почти исподволь, пока теперь, пробудившись, это состояние не кажется острым — по всей видимости, внезапным и поразительным превращением. Однако точнее было бы назвать это постепенной, но решительной революцией в поведении и методах ведения бизнеса, отчасти обусловленной естественными условиями, неподвластными фармацевту, а отчасти — переменами, осознать которые он не спешил, а приспособиться к ним — и подавно.

Эти перемены мы разделим на научные и коммерческие. Благодаря лабораторным исследованиям современная медицинская наука продвинулась настолько далеко, что при некоторых заболеваниях форма лечения изменилась коренным образом, в то время как при других медикаменты сведены к минимуму. Химические комбинации, синтетические вещества, биологические продукты, вакцины и т. д. в естественной последовательности лишили фармацевта многих рецептов.

Различные соли ртути и калия в некоторой степени были заменены сальварсаном и копаивой, нитрат и метиленовый синий, судя по всему, вытесняются гонококковой вакциной и антигонококковой сывороткой. Ваши полоскания, спринцевания, спреи, наружные и внутренние лекарства уже некоторое время назад в значительной степени вытеснены антитоксинами и так далее, но печальная сторона заключается в том, что в таких городах, как наш, значительная часть этих продуктов поставляется через департамент здравоохранения и больницы, а не по законным торговым каналам — через фармацевта, и зачастую достается людям, которые этого не заслуживают. Некоторые семейные врачи, которые представляют собой не что иное, как агентов по диагностике для специалистов и которые, когда их вызывают к больному, немедленно консультируются со специалистом, в результате чего примерно в 50 процентах случаев пациент в конечном итоге попадает в больницу. Огромное количество диспансеров в нашем обществе с их беспорядочным обслуживанием и проистекающим отсюда безудержным злоупотреблением — еще одна причина спада в рецептурном бизнесе.



Хирург, рентген, радий и т. д. — все они играют свою роль в сокращении числа рецептов. Вот лишь немногие причины более или менее полного исчезновения рецептурных назначений, в чем, можно сказать, прямо или косвенно повиновата наука.

КОММЕРЧЕСКАЯ СТОРОНА.

Несколько раз ко мне заходили агенты фармацевтических компаний и говорили: «Доктор такой-то только что передал мне небольшой заказ или намерен расширить ассортимент наших товаров; конечно, мы не продаем лекарства врачам напрямую, поэтому, если вы позволите мне отправить эти товары через вас, я выпишу счет напрямую с предоставлением вам 10-процентной скидки; для меня это бизнес, а для вас — 10 процентов от покупки врача». Иными словами, я должен был гарантировать их счет, ждать своих денег, пока врач не будет готов заплатить, и выступать в роли их сборщика долгов, за что вышеупомянутый коммивояжер столь великодушно предложил эти высокодоходные 10 процентов. И все это ради злейшего врага фармацевта — врача, отпускающего лекарства. Этого господина, который не платит налогов на свои товарно-материальные запасы и оборудование, не нуждается в торговой лицензии, не подлежит никакой фармацевтической проверке, который неискренен со своими пациентами и лишь ждет удобного случая, чтобы дискредитировать фармацевтов в целом ради продвижения своих замыслов по отвлечению того, что ему по праву не принадлежит, в ненадлежащие русла.

Другая причина заключается в ошибке, которую фармацевты как единое целое иногда совершают, очертя голову и из самых чистых побуждений бросаясь в любой водоворот, созданный несколькими излишне ревностными людьми — как врачами, так и фармацевтами, которые чаще являются теоретиками, чем практикующими фармацевтами; и чтобы проиллюстрировать свою мысль, я напомню случай из относительно недавнего прошлого, который едва ли способствовал укреплению доверия думающих врачей к ним в целом.

Различные медицинские ассоциации, фармацевтические ассоциации и почти каждый журнал, связанный с медициной и торговлей медикаментами, осуждали использование готовых стандартизированных средств. Комитет по пересмотру Национального формуляра немедленно предложил нам ряд препаратов разной степени ценности, которые даже не были хорошей заменой вышеупомянутым средствам, и, насколько я понимаю, это было сделано по предложению некоторых врачей.

Глицеринированный эликсир горечавки, если его приготовить строго по рецептуре, с избыточным количеством раствора сахарина и отталкивающе избыточным количеством уксусного эфира, никогда не вытеснит тот препарат, вместо которого он должен был применяться.

Сложный порошок ацетанилида является столь же опасным депрессантом сердечной деятельности, как и патентованное средство, которое он якобы должен был вытеснить.

Нам говорили, что лактопептин слишком дорог для использования в качестве основы и не стоит ломаного гроша с медицинской точки зрения; что панкреатин и диастаза разрушаются пепсином в присутствии кислоты; к тому же, после того как химики Американской медицинской ассоциации завершили свой анализ, они обнаружили, что пепсина там так мало, что о нем едва ли стоит упоминать; однако, если врач хотел хорошее фармацевтическое средство, мы могли предложить сложный порошок пепсина или сложный пищеварительный эликсир — оба столь же хороши, не столь дороги и уж точно не принесут больше вреда. Ассоциации печатали проприетарные препараты и заменители бок о бок и запустили это дело как пропаганду просвещения для врачей — материал, который не заполнял никаких пустот, не восполнял никаких недостатков и многим казался лишь средством увеличения прибыли.

То, что некоторые врачи все же выписывали эти средства, объяснялось лишь тем, что они больше доверяли фармацевтам как составителям вышеупомянутых препаратов, чем производителям патентованного средства; тем, что они были достаточно дружны с конкретным фармацевтом, чтобы предоставить ему возможность получить чуть большую прибыль; тем, что они считали, будто с их пациентами будут обращаться более экономно; однако, если бы разработчики пересмотра выдвинули несколько научных комбинаций, изысканных фармацевтических препаратов или легко приготавливаемых химикатов, они предоставили бы фармацевту лучший материал для пропагандистской работы и привлекательные средства для большинства врачей. Тем не менее это было в определенной степени потраченное впустую усилие, лишенное концепции, лишенное оригинальности и решительно не способное дать прочные результаты. Столько о некоторых сопутствующих причинах.

Теперь о последствиях. Условия ведения бизнеса несомненно изменились. Это относится не только к аптечному бизнесу, но и к любой сфере торговли или профессий.

Наш добрый старый друг, семейный врач, ощутил на себе влияние хирурга, специалиста, больницы, диспансера.



Юристы — влияние компаний по гарантированию прав на недвижимость и синдицированной юридической практики.

Торговля мануфактурой и галантереей претерпела революционные изменения и превратилась в универмаги.

Торговцы лошадьми, кователи лошадей и изготовители экипажей не могут не ощущать внедрения моторного транспорта.

Рабочие ощутили нововведение в виде парового экскаватора и т. д.

Я мог бы продолжать почти бесконечно, но эти изменившиеся условия являются результатом науки или коммерциализации и неизбежны. Каково же средство? Я намеревался ничего не говорить на эту тему, так как из этого получился бы весьма интересный доклад или пища для оживленной дискуссии, но краткое рассмотрение этого тезиса настолько тесно связано с обсуждаемым предметом, что кажется особенно своевременным. Мы находимся накануне еще одного «кризиса» — «кризиса», который отчасти отвечает на вопрос: «Каково же средство?», и пристальное расследование обнаружит, что намечается ярко выраженная реакция против многих продуктов лабораторных врачей и фанатиков, которые увлекли своих более доверчивых коллег-практиков принять их экспериментальные новшества и с неохотой обнаружили, что заниматься медициной без Materia Medica — все равно что играть «Гамлета» без датского принца.

Безрассудное использование биологических продуктов, вакцин и т. д. уже сейчас подвергается суровой критике как в медицинских, так и в общедоступных журналах, и в качестве интересного чтения я хотел бы привлечь ваше внимание к двум статьям: одна из них — серьезная передовица в «Журнале Американской медицинской ассоциации» от 22 февраля 1913 года на странице 602 под названием «Филакогены», а другая, в более легком тоне, озаглавлена «Медицина» (автор — Кобб), в журнале «Сатердей ивнинг пост» от 30 ноября 1912 года.

Тот, кто ищет мелочи, обычно получает то немногое, чего искал; тот, кто охотится на крупную дичь и проявляет настойчивость, чаще всего возвращается с богатой добычей; однако старая поговорка «Все приходит к тому, кто умеет ждать» могла быть актуальной годы назад, но множество теорий и фактов опровергают ее сейчас. Больные люди, для которых нужно выписывать лекарства, будут всегда, равно как и врачи, занимающиеся этими назначениями. Кто-то должен заполнять рецепты. Кто же это будет? Это будет тот человек, который сможет приспособиться и сформировать себя в соответствии с возникающими условиями. Большинство врачей — ваши друзья. Даже сейчас связи становятся прочнее. В определенной степени они зависят от вас. Будьте честны с ними, и в большинстве случаев они ответят вам тем же. И последнее по порядку, но не по важности — в качестве предложения: окажите содействие совместным действиям по борьбе со злом бесплатных диспансеров, добившись того, чтобы все обратившиеся за лечением сначала получали справки о малоимущности в полицейском департаменте или федеральных благотворительных организациях, затем позаботьтесь о том, чтобы врач, отпускающий лекарства, был поставлен с вами в равные условия ведения бизнеса: заставьте его платить законные налоговые сборы со своих товарно-материальных запасов, приобрести торговую лицензию, позвольте инспектору по лекарственным средствам проверять его запасы на предмет чистоты и эффективности; и, наконец, подумайте, нет ли какого-то способа призвать этих господ к порядку, ибо, по моему мнению, у врача не больше прав заниматься фармацевтической деятельностью без регистрации, чем у фармацевта — выписывать рецепты.

Фармация — это профессия высочайшего порядка, своего рода комплексный тип, требующий манипулятивного мастерства механика наряду с техническими знаниями профессионала и предъявляющий, превыше всех прочих профессий, во все времена требование ясной головы и незамедлительного и безупречного знания своего предмета. Нет другой профессии, где требования были бы столь строгими, а ошибки — столь чреваты последствиями.

И тем не менее вы видели, как вашу профессию треплют и бросают из стороны в сторону, словно корабль в бушующем море. Вы сталкивались с тем, что определенная категория врачей ставила под сомнение вашу честность, когда им это было удобно; вас называли поддельщиками в литературе и рекламе патентованных лекарств; вы стойко сносили бесконечные оскорбления из тех или иных источников и сохраняли спокойное, бесстрастное молчание — равнодушие столь глубокое, что оно становится поразительным в своем кажущемся согласии.

Можно ли винить общественность за то, что она верит некоторым вещам, говоримым о вас, когда в ответ не раздается ни единого слова защиты или хоть какого-то слога протеста?

В одиночку вы можете защитить себя лишь слабо и добиться немногого; объединившись же, вы станете силой. Каждый из вас обладает большим или малым влиянием, которое в совокупности будет стоить того, чтобы с ним считались, если вы будете действовать как единое целое. В вашей власти сделать многое для взаимной выгоды, если вы будете работать как единый организм во имя общей цели. Решайте на собраниях то, что лучше всего; начинайте с четкого плана; занимайтесь политикой, если это необходимо, но той политикой, которая не знает никаких партий, кроме той, что готова доказать свою дружбу и помочь вам реализовать ваши потребности. Все принятые резолюции, весь энтузиазм, продемонстрированный на ваших собраниях, не будут стоить ничего, и вы превратитесь обратно в общество взаимного восхищения, если за ними не последует вся та бдительность, активность и агрессивность, которую ваши различные комитеты и сплоченное членство могут призвать себе на помощь. Ваше дело правое; оно требует справедливости и беспристрастности, и ради справедливости по отношению к самим себе вы должны вступить в него с той энергией, которая приносит успех. Вы больше не можете оставаться пассивными; вы должны действовать, и ваши требования не смогут вам отказать, если они благородны, справедливы и последовательны, а я уверен, что именно такими они и будут.

Каждое письмо, статья в журнале и торговое издание, содержащие короткие эссе фармацевтов, разбросанных по всей длине и ширине нашей великой страны, звучат в одной ноте, затрагивают одну струну и объединены в один грандиозный хор абсолютной гармонии, лейтмотив которого сводится к фразе: «Исправительные законы и единство».

Наша главная беда, судя по всему, заключается в том, что нам не хватает единения и согласованных действий по важным вопросам. Представители абсолютно любой сферы торговли, механики, профессионалы и даже рабочие принимают и приводят в исполнение законы, защищающие их личные интересы, и мы все обязаны им подчиняться, независимо от того, считаем ли мы их справедливыми или несправедливыми.

Ваши сантехнические работы не должен выполнять никто — каким бы искусным мастером он ни был, — кроме дипломированного сантехника, и закон в этом вопросе категоричен. Дебаты в судах вашей юрисдикции не может вести никто, какими бы способностями он ни обладал, если он не является дипломированным юристом, и закон здесь непреклонен. Никто не смеет заниматься медицинской практикой без регистрации, и закон здесь недвусмыслен, но где же начинаются и где заканчиваются права фармацевта? Бесконтрольная и беспорядочная продажа лекарств универмагами, угловыми бакалейными лавками, магазинами патентованных лекарств и прочими заведениями, владельцы которых не только не имеют регистрации, но чье единственное познание сводится к тому, чтобы обращаться с ними точно так же, как с остальным продаваемым товаром, без каких-либо ограничений, заставляет нас чувствовать, будто мы зря потратили время на получение регистрации вообще.

Обладает ли антикамния большей силой, когда ее отпускают по рецепту, нежели антикамния, продаваемая в 25-центовых коробках универмагами?

Требует ли парегорик, проданный по рецепту врача, больших технических навыков при обращении с ним, чем тот, что продается в 5- и 10-центовых бутылочках в угловой бакалейной лавке?

Отличается ли крепость, чистота или терапевтическая ценность таблеток аспирина, каломели или пиллюль хинина, отпускаемых фармацевтом по рецепту, от тех, что сбываются в розницу магазинами мануфактурных товаров партиями по 100 штук?

Означает ли регистрация фармацевтов просто гарантию компетентности в заполнении рецептов?

Следует ли выдавать лекарства сомнительной степени эффективности населению без разбора, не имея рядом того, кто в них разбирается и мог бы либо порекомендовать их к применению, либо предостеречь против него?

Разве конкуренция, развернутая в торговле лекарствами для безответственной публики заведениями без зарегистрированных владельцев, по сути не рассматриваемая в совершенно иной сфере бизнеса, не является столь же тяжелым бременем для крупного фармацевта, как и для мелкого, будучи просто вопросом масштаба, и разве это не означает в случае продолжения лишь одного: «выживания сильнейшего»?

Предположим, мы отойдем от лекарств и химикатов к другим видам медицинских средств. Какая защита есть у каждого из вас? Совсем недавно один из крупных универсальных торговцев рекламировал вакцину и фактически вакцинировал своих покупателей.

Но фармацевт кротко отсиживается в стороне, едва издавая звук протеста, в то время как для него создаются национальные, государственные и муниципальные законы. Законы, которые носят определенный характер, созданы для уголовного преследования, чтобы обращаться с ним как с преступником и относиться к нему с презрением; законы, которые не дают никакой защиты, не оставляют ни малейшей лазейки, кажутся хрупкими, как стекло, для других, но для него остаются столь же непреклонными и негибкими, как сталь, и столь же категоричными, как Десять заповедей; законы, созданные людьми, не имеющими практических знаний об этом бизнесе, которые знают об этом мало, а интересуются еще меньше. Почему фармацевт подчиняется? Неужели он очерствел от долгого пребывания в таких условиях? Надеется ли он завоевать свой бессмертный венец благодаря великому смирению и терпению, или он принимает как должное то, что следует хорошо известному прецеденту, ибо еще во времена Шекспира мы находим Ромео, говорящего аптекарю:





“Upon thy back hangs ragged misery.

The world is not thy friend, nor the world’s law.

The world affords no law to make thee rich;

Then be not poor, but break it, and take this, etc.”





Но, в отличие от Ромео, я советую подчинение и уважение к существующим законам. Извлекайте из них максимум пользы до тех пор, пока не наступит время, когда мы сможем потребовать равноправного к себе отношения; когда вы будете жить при законах, сформулированных вами самими; когда ваши законы будут защищать, а не дискриминировать или угнетать; когда достоинство фармации будет хотя бы близко стоять к другим профессиям. До этого может быть далеко, но самая длинная дорога зачастую имеет немало коротких путей, поэтому от вас сейчас зависит сделать первый шаг, ибо, как говорится: «Что предпринято, то и сделано», и любое движение к реализации наших идеалов следует горячо искать и принимать.

В вашем распоряжении — кровь и плоть аптечного дела нашего города. Как ассоциация, не идите по стопам своих предшественников. Установите собственную индивидуальность, делая все не так, как остальные. Пусть каждый человек поклянется в своей моральной и, если потребуется, финансовой поддержке и придерживается этого. Давайте проложим новый путь и искусим Удачу, а когда эта великая, но неуловимая и непостоянная дама появится, окажите ей столь искренний и королевский прием, что добрая леди не пожелает уйти.

Объединяйте свои усилия; объединяйтесь в законодательных вопросах; объединяйтесь в вопросах образования; объединяйтесь в социальных отношениях; объединяйтесь вокруг общих проблем; объединяйтесь со своим комитетом по путям и средствам. У нас есть общая цель, ради которой стоит работать. Каждый человек заинтересован в этом в той же степени, что и остальные, и на карту поставлено ровно столько же — ЕГО ВСЕ. И я уверен, что благодаря единству действий в вопросах, тщательно обсужденных на собраниях, можно достичь огромной материальной выгоды, и до того, как закатится солнце еще многих лет, любой изъян в торговле окажется на верном пути к исправлению, а то, что сейчас кажется подводными камнями впереди, утихнет, укрощенное елеем Процветания, чтобы обеспечить легкое плавание Доброму Старому Кораблю Удовольствия.
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СОВРЕМЕННЫЙ СОДОВЫЙ ФОНТАН — ПРОСТОЙ И ПРИВЛЕКАТЕЛЬНЫЙ. В МАГАЗИНЕ КОМПАНИИ «ДЕВИС ДРАГ КОМПАНИ», ФОРТ-СМИТ, ШТАТ АРКАНЗАС.








Вокруг аптек



Аптека «Палас Драг Стор» в Марфе, штат Техас, недавно приобретенная Сесилом Бутом, была расширена и переоборудована.



Аптека «Гвинн Драг Стор» в Маунт-Эйри, штат Северная Каролина, теперь полностью завершена и имеет исключительно презентабельный вид. Мистер Джон Марион, фармацевт с солидным опытом работы, приобрел долю в аптечной компании и вместе с мистером Джо Гвинном создаст для жителей Маунт-Эйри ультрасовременную во всех отношениях аптеку. Мистер Марион возглавит рецептурный отдел.
Как отмечает газета
«Лидер»,
мистер
Гвинн и мистер Марион составляют команду, которую трудно превзойти.



Компания «Фрэнсис энд Макки» в Лулинге, штат Техас, провела многочисленные улучшения в своей аптеке.



Компания «Шеннон Драг Компани» в Шарлотте, штат Техас, займет одно из новых кирпичных зданий, недавно возведенных братьями Рус в этом городе.



Новое здание Фэллиса в Плежевилле, штат Кентукки, после завершения строительства будет занято городской аптекой «Сити Драг Стор». Здание занимает весьма заметное положение рядом с банком «Депозит Бэнк». Второй этаж будет использоваться в качестве оперного театра.



Аптека «Оул Драг Стор» в Темпле, штат Техас, установила перед своим зданием очень красивую электрическую вывеску, которая привлекает к магазину значительное внимание.



Мистер «Джим» Пирс, работавший в аптечном бизнесе в Атланте, штат Джорджия, теперь сотрудничает с аптекой доктора Далласа Уильямса в Фолкстоне, штат Джорджия.



Доктор Т. Х. Олл из Боулинг-Грина, штат Кентукки, проводит масштабную реконструкцию своей аптеки.



Фирма «Робертсон энд Лоу» в Гейнсвилле, штат Джорджия, была распущена после того, как мистер Лоу выкупил долю доктора Робертсона. Бизнес продолжится на том же месте под названием «Деласи Лоу».



Доктор Браун, работавший фармацевтом в аптеке «Л. К. Смолл Драг Стор» в Мейконе, штат Джорджия, назначен управляющим этого заведения. Ранее доктор Браун состоял в отделе продаж компании «Парк, Дэвис и Ко.», а позже занимался аптечным бизнесом в Итотоне, штат Джорджия.



Компания «Кохран энд Райли» в Джексоне, штат Теннесси, открыла свой второй филиал в этом городе. Он известен как городская аптека «Сити Драг Стор» и считается весьма красивым заведением — пожалуй, одним из красивейших в штате. В новой аптеке установлен металлический потолок, а мебель выполнена из красного дерева. Огромное зеркало размером 78×90 дюймов располагается напротив рецептурного шкафа. В центре зала установлен прекрасный содовый фонтан с 50 футами зоны обслуживания. Это единственный содовый фонтан в Джексоне, который расположен в центре торгового зала.



Компания «Поу Драг Компани» в Лоренсе, штат Южная Каролина, открыла аптеку в здании, которое ранее занимала компания «Додсон, Эдвардс и Ко.». Руководство аптекой осуществляет Д. Дж. Х. Поу при содействии мистера Джеймса Хилла, ранее проживавшего в Черо.



Компания «Бойд Драг Компани» в Уотертауне, штат Теннесси, передала имущество по договору цессии Ф. А. Янгу, кассиру Банка Уотертауна.



Р. С. Маккларен, много лет проработавший в рецептурном отделе аптеки «Нэнс Драг Стор» в Джексоне, штат Теннесси, теперь перешел в производственный отдел компании «Трай-Тон Драг Компани». Его место занял мистер Дж. Т. Кросс из Мемфиса.





Обязанность фармацевта в отношении производных каменноугольной смолы

Ф. М. Сиггинс

Протоколы Фармацевтической ассоциации Пенсильвании.

Я не врач, я даже не знаком с простейшими формами заболеваний, которые хорошо известны многим фармацевтам, и мое оправдание заключается в том, что я старательно избегал этой сферы обучения, чтобы иметь меньше поводов для так называемого искусства самостоятельной постановки диагнозов и назначения лечения.

Но если я слаб в познаниях о болезнях, то надеюсь, что не провел тридцать лет за прилавком аптеки, не используя свои способности к наблюдению, и хотел бы в возможно более сжатой форме заявить о своем решительном протесте против дальнейшей открытой продажи и применения производных каменноугольной смолы, подкрепляя это своими аргументами.

Впервые об их опасности мне сообщил 25 лет назад, на заре появления ацетанилида, врач, который назначал большие дозы, был в восторге от результатов и не видел никакого вреда в их применении. Несколько месяцев спустя я заметил, что дозировки были снижены на 65 процентов, и поинтересовался причиной. «Ну, — ответил он, — я чуть не угробил полдюжины своих лучших друзей и решил, что пора остановиться».

С годами не проходило практически ни месяца, чтобы не случалось какого-то инцидента, который свидетельствовал бы о том, что мы допустили к повседневному использованию самые опасные лекарства из всех, когда-либо внесенных на страницы наших учебников. Сам я в разное время принимал по 2½ грана ацетофенетидина с салолом от простуды и ревматизма и годами думал, что это не причиняет мне вреда, но теперь вынужден с сожалением признать обратное. Ибо после двух-трех дней приема в дозировке 2½ грана три-четыре раза в день я обнаруживаю, что почти полностью онемел, а сердечная деятельность стала очень слабой. И, припоминая это, я замечал у себя такие симптомы всегда, хотя и менее выраженные, и все же мне потребовались годы при всех моих знаниях об этом препарате, чтобы раскусить его пагубную сущность. Близкий ко мне врач начал использовать тот же препарат в малых дозах и вскоре смог принимать до одного драхмы, но затем забросил это дело. Вот вам две крайности в дозировке.

Другой врач дал чернокожей женщине хорошо известную смесь соды, ацетанилида и кофеина, и вскоре она употребляла по одной унции каждые две недели. И врач, и женщина к настоящему моменту умерли.

Еще один доктор медицины, отпускавший около 1000 таблеток ацетанилида по 3½ грана в месяц, скончался от больного сердца. Я не знаю, сколько из них он принимал сам, но у меня всегда были свои соображения на этот счет, и я с достаточной уверенностью могу утверждать, что он умер, не виня ацетанилид в своем состоянии. Наши продажи за один год, охватывающие розничную торговлю и оптовый счет примерно для 100 врачей, составляют в общей сложности 100 000 таблеток, содержащих те или иные продукты каменноугольной смолы. Патентованные средства от головной боли и боли, если считать в десятицентовых упаковках, составляют в сумме 4000 штук, а средства от простуды — 700 коробок, в то время как весовые товары, охватывающие ацетанилид, ацетофенетидин, гексаметилен, сульфонал, трионал, веронал, достигают 15 фунтов. Прибыль от этих товаров должна составлять около 400 долларов, но общественность может забрать нашу долю себе, если только оставит каменноугольную смолу в покое — добровольно или по принуждению. И вот теперь, имея перед глазами эти цифры и факты, которые совершенно очевидны любому фармацевту или врачу, обладающему хоть какими-то способностями к проницательности, какие шансы у простых людей против уловок наглого производителя, который вновь и вновь рекламирует свою продукцию как «абсолютно безвредную»?

Теперь я должен привести вам случаи, которые пробудили во мне неприятие открытой продажи любых средств, содержащих хоть какие-то производные каменноугольной смолы, сколь бы сильно они ни подкреплялись корректирующими веществами.

У моего близкого друга заболел простудой маленький сын, и врач прописал двадцать порошков ацетофенетидина по два грана каждый. Спустя некоторое время коробку принесли для повторного наполнения. Я сказал Джонсу: «Доктор хочет, чтобы вы принимали это снова?» Он ответил, что да. Это повторялось несколько раз в течение нескольких лет, и мальчик подрос настолько, что стал сам приходить в магазин за покупками, и я не мог не заметить, до чего же он был белым и бледным, пока до меня наконец не дошло, в чем дело. Я подошел к Джонсу и сказал ему: «Хотя это и не мое дело, я хочу заявить вам со всей возможной силой: прекратите убивать этого мальчика». «Ну, — отвечает он, — я передал жене твои слова, на что она возразила, что доктор, мол, знает об этом не меньше моего, так что он было прекратил это дело, но теперь я считаю, что ты прав, и с этими порошками покончено прямо сейчас». Сегодня этот мальчик — прекрасный, крепкий, румяный юноша. Молодой человек из нашего города, настоящий гигант по силе, который мог запросто поднять мои 175 фунтов и перебросить через голову, пристрастился к употреблению одного из наших популярных шипучих средств от головной боли. Через некоторое время после того, как он начал им пользоваться, я стал предупреждать его против частых дозировок, пока он почти перестал заходить к нашему прилавку, поскольку ему не нравились мои «проповеди», как он их называл. Тем не менее я видел его во всех остальных магазинах города и знал, что он продолжает регулярно употреблять это средство. Прошло несколько лет, и этому человеку заказали прислать несколько рецептов, содержащих сердечные препараты, а позже была вызвана сиделка. Я спросил врача: «Что с Брауном?» «Проблемы с сердцем», — ответил он. Я рассказал ему то, что знал, и он поблагодарил меня, не подозревая об истинной причине.

Через несколько дней этот эталон физической мужественности умер — умер в расцвете сил, обладая силой, которой не достигает и один человек из 10 000, умер потому, что мы, мужчины — фармацевты, врачи и ученые, — так медленно осознавали медленный, скрытный, коварный характер этих порочных средств. Никто не заставит меня поверить, когда я беру утреннюю газету и изо дня в день читаю одну и ту же старую историю о том, что «Джонс внезапно умер в Техасе, Смит в Майне, а Блек в Калифорнии», что каменноугольная смола не стояла за 90 процентами этих смертей.

Что до меня, то я намерен вести эту борьбу до конца и благодаря собственным предостережениям против их применения сократил наши продажи ровно наполовину.

Но какая от меня польза невежественному молодому гуляке, который выползает из ночного кабака с тяжелой головой и, все еще напопьяну бродя из аптеки в аптеку, требует свое шипучее средство? Никто не виноват, если занятый клерк или владелец не знал, что тот принял еще одну дозу всего 5 минут назад. Обладая всеми этими знаниями, я сам был виновен в том, что открыто продвигал продажи, распространяя литературу, восхваляющую эти средства, но с меня хватит.

И я прошу своих коллег-фармацевтов не выпускать никакой рекламы, на какой-либо из страниц которой содержалась бы рекомендация средства из каменноугольной смолы. Я также надеюсь вскоре увидеть в статутах каждого штата закон, аналогичный нашему закону штата, касающемуся кокаина.

Ибо я утверждаю, что опиум или кокаин не опаснее каменноугольной смолы и наполовину, поскольку они открыто показывают, на что способны, в то время как последняя действует тихо, пока не приблизится конец. Со своей стороны, мы прекратили изготовление собственного средства, и я подумываю о том, чтобы ввести наклейку для внешней стороны всех продаваемых упаковок следующего содержания:

«Все средства, содержащие ацетанилид, ацетофенетидин или аналогичные продукты каменноугольной смолы, опасны и должны применяться с осторожностью, исключительно в крайних случаях и никогда — систематически». Принимая во внимание воздействие на меня самого, на людей, которым я продавал эти препараты, свидетельства многих врачей, которые обнаружили пагубное влияние и сочли себя обязанными отказаться от их использования или изменить его, я высказываю мнение, что, хотя это плохие лекарства для любого человека при регулярном употреблении, на тех, кто крайне восприимчив к ним, они быстро пагубно влияют на кровь и лишают их полных сил сопротивления, когда их настигает внезапный удар или болезнь.

Господа, если чтением этого доклада я обратил хотя бы одного человека в свою веру, я буду считать себя с лихвой вознагражденным за часы, потраченные на его подготовку.



ВОЗМУЩЕНИЕ ПЭТА.

Патрик, недавно прибывший в страну, работал на железнодорожных путях. Однажды он случайно оказался в конторе депо, когда весь персонал отлучился. Телефон несколько раз яростно зазвонил, и в конце концов он решил, что на него следует ответить. Он подошел к аппарату, снял трубку и поднес рот к передатчику точно так же, как видел это у других.

— Алло! — крикнул он.

— Алло! — ответил голос на другом конце провода. — Это восемьдесят шесть один пять девять?

— Ой, пошел ты! За кого ты меня принимаешь? За товарный вагон? —
Обмен новостями.





Будущее фармации в связи с современным развитием медицины

Уильяма Г. Топлиса

Протоколы Фармацевтической ассоциации Пенсильвании.

Год одна тысяча восемьсот восемьдесят первый суждено войти в медицинскую и фармацевтическую историю как начало самой революционной эпохи за весь опыт этих отраслей деятельности.

Этот год принес открытие, важность которого еще не осознана полностью. Оно касается не только медицины и фармации, но и сослужило важнейшую службу в инженерных проектах всемирного значения. Можно с полным правом сказать, что это открытие и те, к которым оно привело, сделали возможным строительство Панамского канала.

Оно стало важнейшим фактором в достижении победы Японией и поражения России.

Оно изгоняет заразные болезни из их очагов повсеместно, и ни одна сфера жизни — будь то животная или растительная — не остается вне сферы его влияния. Оно поставило медицинскую практику на научную основу и положило начало эре профилактической медицины. Время лечебных мер, к которым мы привыкли больше всего, уходит в прошлое. В большинстве городов и крупных населенных пунктов мира общественная гигиена стала важнейшим правительственным ведомством. Посмотрите на наш собственный город Филадельфию: у нас находится крупнейшая из существующих установок для очистки воды. Ее эффект в этом городе заключается в снижении числа случаев брюшного тифа на 80 процентов от прежнего общего показателя и, возможно, на 100 процентов по тифу, передаваемому через воду, свойственному системе водоснабжения Филадельфии. Случай брюшного тифа обычно длится три месяца. В денежном выражении это стоит от пятидесяти до ста долларов лечащему врачу, и, возможно, половину от этой суммы — фармацевту.

Аналогичные изменения произошли и в отношении дифтерии. Антитоксин и лечение предоставляются пациенту за счет общин в подавляющем большинстве случаев.

Оспа практически неизвестна по аналогичным причинам.

Бактерины как профилактические средства против тифа и ряда других заболеваний находят все более широкое применение.

Химиотерапия. Последнее достижение совершило удивительные вещи. После одного курса лечения препаратом «606» (сальварсан) специфическое заболевание исчезает навсегда. По крайней мере, так кажется на этом раннем этапе.

Многое обещают из того же источника в деле искоренения рака.

Проказа, бывшая неизлечимой с глубокой древности, похоже, готова поддаться новому просвещению.

Искоренение туберкулеза уже не за горами. И так далее по всему каталогу болезней, которые опустошали людей без всяких преград менее 30 лет назад.

Трансцендентное открытие доктора Коха, которое сделало возможными все эти чудеса, а также многие другие — как теперешние, так и будущие, — заключается в том простом факте, что микроскопические организмы растут в чистой культуре на куске вареного картофеля. Это краеугольный камень, на котором построена вся наука современной бактериологии. Сталкиваясь с этими фактами и другими подобными им, которые еще последуют, мы естественным образом обращаемся к вопросу о том, какое влияние эти перемены могут оказать на практику фармации.

Каждый фармацевт замечал значительно возросшее развитие коммерческой стороны аптечного бизнеса по сравнению с ее научной стороной, которой, судя по всему, отводится второстепенное место в ведении дел — независимо от того факта, что именно эта черта придает ей характер и является единственным признаком, отличающим ее от обычной торговли.

Тридцать лет назад врачи, которых мы знали, были высокоблагородными, исполненными достоинства джентльменами, столь высоко ценившими этику своей профессии, что презирали саму мысль о ее нарушении. Мы не могли представить себе никого из них, кто бы выдавал пациенту в кабинете горсть таблеток за пятидесятицентовую плату. И тем не менее сегодняшнего человека, практикующего медицину в таких условиях, следует осуждать не больше, чем его предшественников, поскольку каждый из них является продуктом условий своего времени. Истинно, эти перемены вызывают сожаление, и средство от них еще не готово. Таким образом, перед нами унылое зрелище: самое благородное призвание под солнцем деградировало из-за своей коммерческой стороны до безумной гонки за выживание. Помимо отмеченных, есть и другие причины, способствующие тому же эффекту — например, увеличение числа лиц, практикующих одновременно и медицину, и фармацию. Последние причины, однако, имеют свой предел самоограничения и не обязательно фатальны для призвания как коммерческого предприятия, тогда как при прочно укоренившихся профилактических мерах всем очевидно, что и медицинская, и фармацевтическая практика в их нынешнем виде придут к своему концу.

Это не означает, что и врачи, и фармацевты полностью исчезнут, но это несомненно означает, что на пороге стоит новый порядок вещей.

На дворе тысяча девятьсот тринадцатый год.

В период между 1922 и 1932 годами мы можем ожидать создания Национального совета здравоохранения с главным должностным лицом в кабинете министров и организацией, аналогичной армейской, в которой каждый врач и каждый фармацевт станут офицерами правительства Соединенных Штатов. Тех врачей, которые при новом порядке останутся в кабинете в ожидании вызова к больному, будет сравнительно немного. Остальные отправятся на широкий простор практической гигиены. Каждая фабрика, ферма, поле, лес, ручей, шахта и прочее окажутся под бдительным око этой новой Армии, которая со всей мудростью науки будет охранять здоровье страны, если не усерднее, то уж точно не менее ревностно, чем оно охраняется от внешних врагов. Каждое профессиональное заболевание будет искоренено, каждый случай заразной болезни будет оперативно изолирован.

Людьми, которым предстоит выполнять эту службу, станут дожившие до того времени нынешние врачи и фармацевты, а также те, кто впоследствии получит диплом по этим специальностям; не потому, что все эти люди в настоящее время пригодны для этой работы, а потому, что их подготовка и опыт делают их наиболее подходящими кандидатами.

Тем не менее они будут подвергаться периодическим экзаменам, которые определят их продвижение по службе и жалование, и каждый из них займет то место, которое наилучшим образом соответствует его способностям.

Жалование этих людей будет соответствовать достоинству их призвания и составит во всяком случае не меньше жалования лейтенанта армии Соединенных Штатов.

При этом новом порядке люди будут получать лекарства и медицинское обслуживание по тому же принципу, по какому они сейчас получают образование в государственных школах.

Неверующим можно сказать, что только жители одной Филадельфии тратят ежегодно пятнадцать миллионов долларов на медицинское обслуживание и лекарства. При новой системе расходы составят менее половины этой суммы, а люди будут получать более качественное внимание, чем в настоящее время.

Школы медицины и фармации станут государственными учреждениями, подобно Уэст-Поинту и Аннаполису, а их различные лаборатории послужат главными центрами, из которых будут направляться операции этой Гигиенической армии.

И вновь скептикам можно сказать, что эти условия наступают не потому, что их ищут или даже желают, но они будут навязаны нам силой экономической необходимости.



КОМПАНИЯ «ЮНАЙТЕД ДРАГ КОМПАНИ» ПОЛУЧАЕТ КОНТРОЛЬ НАД ПРОДУКЦИЕЙ КОМПАНИИ «ГАТ».

Компания «Юнайтед Драг Компани» из Бостона приобрела контроль над Шоколадной компанией Гата. Компания Гата производит несколько кондитерских брендов. Сообщается, что теперь компания «Юнайтед Драг Компани» контролирует конфетные компании «Лиггетт» и «Даггетт», и они будут объединены с компанией Гата в единую компанию «Юнайтед Кэнди Компани».

Компания «Юнайтед Драг Компани» в скором времени откроет на новом вокзале «Гранд-Сентрал» в Нью-Йорке то, что рекламируется как крупнейшая в мире аптека, причем только оборудование обойдется в сумму от 75 000 до 80 000 долларов. Компания «Юнайтед Драг Компани» управляет примерно пятьюдесятью пятью аптеками и продает товары примерно в 5500 магазинах по всей стране.

В качестве свидетельства роста бизнеса этой компании указывается, что в настоящее время для производственных целей используется почти один миллион квадратных футов площади —
«Принтерс Инк».






Новые аптеки и их владельцы



Доктор Дж. Б. Фриман из Бриджпорта, штат Алабама, открыл аптеку в Спрингфилде, штат Теннесси.



Мистер Л. Л. Флойд из Плейнвилла, штат Джорджия, построит ультрасовременное двухэтажное кирпичное здание под аптеку, которая откроется в ближайшее время.



Мистер Уилл Чилдресс открывает новую аптеку в Монетте, штат Арканзас. Он займет здание Саймона.



Мистер К. Н. Барнетт открыл аптеку в Кларкстоне, штат Джорджия. Это было заведение, в котором Кларкстон давно нуждался. Содовый фонтан также привлекает молодежь города.



Новую аптеку в Роквелле, штат Северная Каролина, открывает мистер Х. В. Барнхардт.



Доктора Липскомб и Хокенхалл открыли аптеку в здании Банк-Корнер в Камминге, шт. Джорджия. Владельцы будут управлять аптекой параллельно со своей медицинской практикой. Половину здания займут комната ожидания, кабинет для консультаций и лаборатория, а остальная часть будет отведена под аптеку.



А. Р. Кин, управляющий «Джорджиан Террас», прекрасного отеля Атланты для туристов, объявляет, что в большом помещении в северном углу отеля будет открыта рецептурная аптека. Она откроется этим летом и станет первой аптекой в Атланте, расположенной внутри гостиницы.



Новая аптека компании Griffith & Wellons в Мариетте, шт. Джорджия, открылась и ведет бойкую торговлю. День открытия стал очень важным событием для аптеки: музыка и убранство привлекли огромную толпу.



Фрэнк А. Дельгадо открыл новую аптеку на пересечении Четвертой и Главной улиц в Джексонвилле, шт. Флорида. Среди современного оборудования новой аптеки — новейший содовый фонтан.



Сообщается, что в Тарритауне, шт. Джорджия, появится новая аптека, которой будет руководить доктор Калпепер.



Сэм Э. Уэлфэр открыл новую аптеку в Уинстон-Сейлеме, шт. Северная Каролина.



Аптека E. D. Фармаси в Блэквилле, шт. Южная Каролина, получила свидетельство о регистрации. Капитал — 3000 долларов. Заявители — К. А. Эппс, Дж. Г. ДеЛорм и Дж. М. Флеминг.



Сол Фигельсон, ведущий бизнес под наименованием «Инида Фармаси» по адресу: Хьюстон, шт. Техас, Джексон-стрит, 2001, подал добровольное заявление о банкротстве.



О. Л. Бейли из Оушен-Спрингс, шт. Миссисипи, и Р. Х. Льюис-младший из Галфпорта, шт. Миссисипи, приобрели аптеку в Оушен-Спрингс, которой будет руководить мистер Льюис. Будут проведены масштабные улучшения.



Мистер Джон Б. Блалок, ранее проживавший в Марион, шт. Алабама, занялся аптечным бизнесом в Шеффилде, шт. Алабама.



Компания Robert M. Green & Sons из Филадельфии открыла в Атланте демонстрационный зал, которым заведует мистер Дж. Л. Шипп. На Юге имеется множество прекрасных фонтанов Грина, в том числе в аптеках следующих лиц: Т. Х. Говард, Огаста, шт. Джорджия; Джерри Джордж, Саванна, шт. Джорджия, а также фонтан в здании газеты «Джорнал», Атланта, шт. Джорджия.
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МЫСЛЬ НА МАЙ.



All nature is but art, unknown to thee;

All chance direction, which thou canst not see;

All discord, harmony not understood;

All partial evil, universal good;

And spite of pride, in erring reason’s spite,

One truth is clear, whatever is, is right.

—Pope.







ВИТРИННЫЕ ЭКСПОЗИЦИИ.

Многие фармацевты уделяют слишком мало внимания важности витринной экспозиции. Очень часто можно видеть, как хорошее витринное пространство пропадает даром. Слишком часто приказчику поручают «поставить что угодно» и расставить это «как попало». Так быть не должно.

Если ваша витрина стоит времени и таланта эксперта по оформлению витрин, таких как те, что направляются национальными рекламодателями, неужели она не стоит времени — скажем, свободного времени — вашего приказчика? Это весьма плохая витрина, оформить которую национальный рекламодатель откажется при первой же возможности. Скорее всего, почти у каждого розничного фармацевта на Юге есть по крайней мере одна очень хорошая витрина. Воспользуйтесь этим. Сделайте тщательно спланированную витринную экспозицию, и вы будете приятно удивлены тем интересом, который она привлечет. Именно в этом и нуждается ваш магазин.



Подписки на «ДИКСИ ДРАГГИСТ» поступают каждый день. А вы отправили свою? В нашем следующем номере может оказаться всего одна статья, которая будет стоить для вас больше, чем годовая подписка. Вы же не хотите упустить эти полезные материалы.



БАЛТИМОРСКАЯ ФАРМАЦЕВТИЧЕСКАЯ БИРЖА

Постоянные комитеты Балтиморской фармацевтической биржи на предстоящий год сформированы в следующем составе: по законодательству — Р. А. Маккормик из McCormick & Co., председатель; А. С. Мейер из A. C. Meyer & Co.; Дж. Ф. Хайнс и Паркер Кук из Emerson Drug Co.; доктор А. Р. Л. Доме из Sharp & Dohme; Хорас Барроу из Burrough Bros. Mfg. Co.; Джеймс Оуэнс из Carr, Owens & Co.; А. Е. Мели из Gilbert Bros. & Co.; Аллен Картер из Resinol Co.; Джон А. Якл из Kohler Mfg. Co. и Джеймс Э. Хэнкок из John F. Hancock & Son. По членству и развлечениям — Дж. Эмори Бонд из Parke, Davis & Co., председатель; Джордж А. Армор из McCormick & Co.; Паркер Кук из Emerson Drug Co. и Х. А. Браунер из Swindell Bros. по общественным улучшениям и торговым интересам — В. М. Маккормик из McCormick & Co.; А. Г. Столленверк из Resor-Bisnol Co. и С. Уилбур Миллер из Davison Chemical Co. По кредитам и инкассации — Джеймс Оуэнс, председатель. По связям с общественностью — А. Е. Мели, председатель; А. С. Мейер и Дж. Эмори Бонд. Ревизоры — Джеймс Оуэнс, председатель, и А. С. Мейер.



СПРОС НА ХОРОШИХ ФАРМАЦЕВТОВ.

На другой странице упоминается о трудностях, с которыми столкнулся один человек при поиске хороших специалистов на фармацевтические должности, и это лишь один из множества случаев, имевших место за последний год. Работодатели, готовые платить первоклассные оклады хорошим специалистам, не могут их найти, так как предложение далеко не соответствует спросу. В течение ряда лет все лучшие выпускники получали работу задолго до завершения курса обучения в колледже, специалисты среднего уровня легко трудоустраивались, и даже худшие студенты без особого труда получали сносные должности и удерживались на них. Единственными людьми, испытывавшими большие трудности с поиском удовлетворительных мест, были те, кто оказался слишком ленив для работы или обладал другими чертами характера, которые ни один работодатель не пожелал бы видеть ни у одного из своих сотрудников. Никогда в истории колледжа не было столь высокого спроса на первоклассных специалистов, и сомнительно, чтобы когда-либо существовало время, когда было бы доступно так мало хороших кадров. Несмотря на пессимизм некоторых людей относительно отсутствия возможностей для карьерного роста молодого человека в фармации, остается фактом то, что по-прежнему существует множество прекрасных возможностей для тех, кто достаточно честолюбив, чтобы подготовить себя к хорошим должностям. В любом бизнесе нет места для неорганизованных и ленивых. — Бюллетень Филадельфийского колледжа фармации.





ФАРМАЦЕВТИЧЕСКИЙ СОВЕТ АЛАБАМЫ.

Фармацевтический совет Алабамы не признает дипломы какого-либо колледжа фармации или медицины. Осуществляет взаимный обмен с теми штатами, которые оказывают такую же вежливость, при условии, что соискатель имеет сертификат, полученный путем сдачи экзаменов, и требуемый стаж работы.

Все претенденты на получение лицензии фармацевта должны быть не моложе 21 года, иметь четырехлетний практический стаж (за диплом колледжа засчитываются два года), общий средний балл — 75 процентов по всем предметам и не менее 60 по любому из них. Ассистенты должны быть не моложе 18 лет и иметь общий средний балл 60 процентов.

Заявления должны быть направлены секретарю не менее чем за пять дней до заседания Совета, вместе с аффидевитом от лиц, с которыми вы работали, подтверждающим ваш практический опыт.

Экзамены принимаются по химии, фармакогнозии, практической и теоретической фармации, а также по работе с рецептами.

Сборы: фармацевт — 5,00 долл.; ассистент — 3,00 долл.

Следующее заседание Совета состоится девятого июня 1913 года в Талладега-Спрингс, шт. Алабама.

Е. П. Гальт, секретарь, Сельма, шт. Алабама.





ЭКЗАМЕНЫ В ЛУИЗИАНЕ.

Февральские экзамены, проходившие в Университете Тулейн в Новом Орлеане, завершились успешным прохождением регистрации 27 кандидатами из 42:

Дипломированные фармацевты — миссис Гертруда Беренсон, Новый Орлеан; мисс Хелен К. Белл, Банки; Гаспар Р. Розетта, Джозеф Л. Бернаур, Джордж В. Вларен, Джозеф Д. Фосье, Эдвуд Коффски, Новый Орлеан; Джозеф Уорд Каппел, Марксвилл; Ф. Л. Делахуссей, Лафайет; Юджин Элеазер, Каплан; В. Мерц Грейвс, Мер-Руж; Джозеф Хью Голдсби, Амит; Роберт Джоз. Холлье, Аббвиль; Джозеф К. Хенли, Лейк-Провиденс; Эндрю Л. Рачал, Александрия; Н. С. Ричард, Дональдсонвилл; Джон Ф. Салливан, Лейк-Провиденс; Элвин Л. Вудс, Латчер; В. М. Уиндхем, Салфур, и Элзи Х. Уайт, Додсон, шт. Луизиана.

Квалифицированные ассистенты — Л. Дж. Малони, Новый Орлеан; Морис Бруссар, Лоровилл; Энтони П. Кеннер и Эрнест Дж. Викнар, Джон Х. Кейсон, Р. Х. Донавей и А. О. Ли, все из Нового Орлеана.



ПРИСЫЛАЙТЕ НАМ.

Присылайте нам фотографию вашей аптеки; новую идею для витринной экспозиции; необычный способ рекламы; все новое, что вы узнали и чем хотите поделиться с коллегой-фармацевтом.



ФАРМАЦЕВТИЧЕСКИЙ СОВЕТ ФЛОРИДЫ.

Фармацевтический совет штата Флорида проведет летний экзамен для кандидатов на регистрацию в качестве фармацевтов в здании Департамента здравоохранения в Тампе, шт. Флорида, начиная с 9 часов утра 9 июня, продолжительностью два дня.

Требуется, чтобы кандидат был не моложе 18 лет и представил доказательства четырехлетнего опыта практической работы в области фармации, причем фактическое время, проведенное в колледже фармации, засчитывается в этот стаж.

Плата за экзамен — 15 долл. Заявление и сбор должны быть поданы в офис секретаря по меньшей мере за десять дней до экзамена.

Д. В. Рамсор, секретарь, Палатка, шт. Флорида.





ЭКЗАМЕНЫ В ВИРДЖИНИИ.

Экзамены для регистрации в качестве фармацевтов, проведенные Фармацевтическим советом Содружества Вирджиния 15 апреля, завершились успешной сдачей для следующих кандидатов:

Дипломированные фармацевты — Дж. М. Хорд, Л. Х. Косби, Х. Т. Хейли, Г. В. Хадсон, Макс Шварц и Дж. Г. Гилкесон, все из Ричмонда; В. А. Смит, К. Д. Тейлор и Р. В. Неллиджер, все из Норфолка; П. Х. Рейнольдс, Паркер; Р. Дж. Борден, Стонтон; Р. Г. Гарретт, Линчберг; Х. Л. Браун, Роанок; Г. Е. Хеллер, Бедфорд; Р. Н. С. Гриффин, Данвилл, и Ф. Дж. Столл, Нью-Йорк, шт. Нью-Йорк.

Дипломированные помощники фармацевтов — Дж. Б. Спиггл, Дж. В. Уайтман, Р. Л. Миллер, Т. А. Лигон, Г. Л. Миллер, Р. К. Хокинс, Г. Б. Апдайк и К. Л. Инграм, все из Ричмонда; Ф. В. Мартин и Х. В. Лейден из Норфолка; Х. С. Рамзи, Бедфорд; Г. Х. Паркер-младший, Франклин; Р. Ф. Паркс, Калпепер, и Г. В. Вудвард из Шарлоттсвилла.

Мистер В. Л. Лайл из Бедфорда, шт. Вирджиния, утвержден в качестве члена Фармацевтического совета, сменив Г. Т. Манкина из Фолс-Черча, чей срок полномочий истек.



ФАКТЫ О ЮГЕ.

Бывший вице-президент Фэрбенкс говорит: «Новый Юг — это реальный факт, а не пустая фантазия».



Одна четвертая часть всего экспортного объема Соединенных Штатов на протяжении более чем четверти века приходилась на хлопок Юга.



Юг производит практически весь фосфат, используемый в Соединенных Штатах, и более двух третей удобрений.



За последние тридцать два года стоимость южного хлопка превысила общемировую добычу как золота, так и серебра более чем на 5 000 000 000 долларов.





МАНИЯ «ШИПУЧКИ».


[image: ]
АМЕРИКАНСКИЙ СОДОВЫЙ ФОНТАН В МАНИЛЕ, ПРОДАЮЩИЙ НАПИТКИ С ЮГА



Мало что привлекает нас и поражает воображение так, как бурлящий родник. Выплескиваясь сверкающей струей из прохладных глубин земли, он дружелюбно улыбается нам, словно какое-то робкое живое существо, приглашая подойти и утолить жажду. Одно лишь зрелище родника обычно вызывает мгновенную жажду, независимо от того, как недавно мы напились водопроводной или колодезной воды.

Немалая доля очарования содового фонтана объясняется бурлением и шипением, вспенивающимся и закручивающимся в стеклянном стакане. И кто может сказать, какая часть роковой притягательности столь же шипучих, но менее невинных напитков с их багровым блеском, кремовой пеной или «пузырьками фиолетовыми, играющими на краях», может объясняться их гипнотическим воздействием на наш зачарованный взгляд, когда мы «смотрим на вино, как оно краснеет, как оно искрится в чаше»?

Несомненно то, что самыми популярными и неотразимыми алкогольными напитками, от скромного лагера до величественного шампанского, являются те, которые искрятся, пенятся и покалывают резким, свежим привкусом углекислого газа. Даже виски приходится смешивать с чем-то шипучим — «содовой» или «полли», — чтобы оно привлекало взгляд или даже нёбо для всех, кроме образованного или пресыщенного меньшинства.

Немалая доля привлекательности «шипучих» напитков, будь то невинных или вредных, кроется в самом «шипении». Девиз «Оставьте всякое шипение, входящие сюда!», написанный над дверью каждого питейного заведения и бара, в случае его соблюдения практически возвестил бы о похоронном звоне пьянства. — Вудс Хатчинсон, магистр искусств, доктор медицины, в журнале «Эвридис Мэгэзин».



ИНТЕРЕСНЫЕ ЗАМЕТКИ

Мистер Дж. В. Катон, выпускник Филадельфийского колледжа фармации 1912 года, заведует одной из аптек Knight Drug Company в Саванне, шт. Джорджия.



Мистер Х. А. Росс, бывший аптекарем в Пенсильванской больнице на пересечении 49-й улицы и Маркет-стрит в Филадельфии, обосновался в Околоне, шт. Арканзас.



Для компании Teague Drug Company в Тиге, шт. Техас, построено новое двухэтажное кирпичное здание с фасадом шириной 50 футов.



Мистер Роберт Б. Мелчер, который некогда был связан с розничной торговлей медикаментами в Луисвилле, шт. Кентукки, а в последнее время посещал южные аптечные предприятия в интересах оптовой компании, недавно скончался в Атланте.






Старые аптеки в новых руках



Мистер Д. А. Эльвингтон, ранее работавший у мистера Р. Р. Беллами в Уилмингтоне, шт. Северная Каролина, приобрел у мистера Беллами аптеку, известную как «Кингсбери Фармаси», на пересечении Второй и Принцесс-стрит в Уилмингтоне. Мистер Эльвингтон работал в аптеке Hardin Drug Store. Мистер Кингсбери отправляется в Вашингтон, округ Колумбия, где намерен поселиться.



Мистер Уолтон Робертс из Саммита, шт. Джорджия, приобрел аптеку компании Brooklet Drug Co. в Бруклете, шт. Джорджия.



Н. С. и К. С. Медоуз приобрели аптеку Birch Pharmacy в Видалиа, шт. Джорджия. Мистер Н. С. Медоуз работал в People’s Drug Store в Видалиа, а мистер К. С. Медоуз — в Bulloch Drug Co. в Стейтсборо, шт. Джорджия. Они отлично подготовлены к ведению бизнеса, который успешно осуществлялся доктором Берчем.



Мистер Ллойд Уодроп, фармацевт, ранее работавший в сети аптек Jacobs’ Drug Stores в Атланте, шт. Джорджия, приобрел аптеку Benson Drug Store в Таллапусе, шт. Джорджия. Доктор Бенсон, прежний владелец, отошел от аптечного бизнеса, отдав руководству этой аптекой четверть века.



Аптека Bunn Building Pharmacy в Уэкроссе, шт. Джорджия, которой руководил Р. С. Скраггс, теперь находится под управлением Дж. С. Регистра и Сесила Спира.



Братья Карпентер из Гринвилла, шт. Южная Каролина, приобрели аптеку Э. С. Джеймсона с сыном на Банкомб-стрит. Мистер Э. С. Джеймсон останется работать в аптеке. Это уже шестой магазин, находящийся под управлением братьев Карпентер. Они управляют своим магазином на Главной улице, еще одним у железнодорожной станции Southern Railway, одним на фабрике Woodside Mill, одним на фабрике Brandon Mill и одним на фабрике Ottaray Mill.



Аптека Fulton Brothers Drug Store, имеющая давнюю историю в Бессемере, шт. Алабама, продана Дж. Дж. Мартину из Бирмингема. Мистер Мартин некоторое время назад приобрел долю мистера Т. Р. Фултона и совсем недавно выкупил долю мистера Д. Х. Фултона, став единоличным владельцем известной аптеки. Какб предполагается, мистер Д. Х. Фултон останется работать в аптеке.



С. М. Томпсон из Декейтера, шт. Алабама, продал свою долю в компании Decatur Drug Company доктору Э. С. Прайсу, Тому Петти и Т. А. Боулзу, которые являются хорошо известными и популярными деловыми людьми городов Декейтер.



Мистер Ф. С. Ходжес из Аббвиля, шт. Южная Каролина, приобрел товарные запасы и оборудование компании Tate Drug Co. в Клхун-Фолс, шт. Южная Каролина, и продолжит бизнес под названием Hodges Pharmacy.



Компания Watson Drug Company в Огасте, шт. Джорджия, приобрела компанию C. H. Howard Drug Company из этого же города. Мистер Джейкоб Уотсон возглавляет корпорацию, которая подала заявку на получение устава. Аптека Ховарда расположена на Брод-стрит, 912, и считается одной из лучших торговых точек в Огасте. Мистер Уотсон приехал в Огасту из Хокинсвилла, шт. Джорджия.



Дж. Р. Берни и Ф. ДеЛ. Смит выкупили долю мистера П. Б. Харрелла в Berney-Harrell Drug Co. в Энсли, шт. Алабама. Мистер Харрелл уехал в Сельму, где будет управлять аптекой.



Аптека Jackson Drug Store в Гриффине, шт. Джорджия, была приобретена мистером Форбсом из Ньютона, шт. Джорджия, в то время как мистер Руфус Джексон, прежний владелец аптеки Джексона, приобрел аптеку Форбса в Ньютоне.





ПЕРЕСЫЛКА ЖИДКОСТЕЙ ПОЧТОВЫМ ОТПРАВЛЕНИЕМ.

Генеральный почтмейстер объявил о следующей поправке, касающейся пересылки жидкостей почтовыми посылками:

Раздел 22. Допускаются к пересылке без учета расстояния при условии соблюдения следующих требований допустимые жидкости и масла, пасты, мази или другие легко разжижающиеся изделия.

2. В прочных стеклянных бутылках емкостью четыре унции или менее общая масса содержимого в одной посылке не должна превышать двадцать четыре унции в жидкой мере. Каждую бутылку следует завернуть в бумагу или иной впитывающий материал, поместить в коробку из картонного или другого подходящего материала, после чего положить в коробку и упаковать в контейнер из качественного двустороннего гофрированного картона. Углы контейнера должны плотно прилегать друг к другу и быть укреплены липкой лентой во избежание вытекания какой-либо жидкости в случае повреждения содержимого, а вся посылка должна быть надежно обернута плотной бумагой и перевязана бечевкой. Отдельные бутылки с жидкостью емкостью четыре унции или менее также могут упаковываться в соответствии с предписаниями следующего абзаца:

3. В стеклянных бутылках емкостью более четырех унций общая масса содержимого в одной посылке не должна превышать шестнадцать унций в жидкой мере. Бутыль должна быть очень прочной и помещаться в блок или тубу из металла, дерева, папье-маше или аналогичного материала; между бутылью и блоком или тубой должна быть предусмотрена прокладка из ваты, фетра или другого впитывающего материала. Толщина стенок блока или тубы в самом тонком месте должна составлять не менее пяти тридцать вторых дюйма для бутылей емкостью восемь унций или менее и не менее трех шестнадцатых дюйма для бутылей емкостью более восьми унций. Блок или туба должны быть водонепроницаемыми за счет нанесения изнутри парафина или иных подходящих веществ и закрываться крышкой на резьбе, требующей для снятия не менее полутора полных оборотов. Крышка должна быть снабжена прокладкой, исключающей утечку жидкости при повреждении бутыли.

4. При использовании металлического контейнера вес посылки не должен превышать одиннадцать фунтов. Контейнер должен быть герметично запечатан, помещен в прочную коробку и надежно обернут.

5. Все упаковки, содержащие жидкость, должны иметь маркировку «ХРУПКОЕ».

А. С. Берлесон, генеральный почтмейстер.




СТРАНГ СМЕНЯЕТ НЕИЛЛИ.

Дэвид Странг сменяет Уильяма С. Неилли на посту менеджера по рекламе компании United Drug Company в Бостоне (Rexall). Мистер Странг работал помощником менеджера по рекламе. Мистер Неилли становится казначеем издательской компании Syndicate Publishing Company в Нью-Йорке. Его преемником на посту президента компании United Drug Company, Ltd. в Канаде становится мистер Дж. Дж. Аллен из Оттавы.



ВЕРНОЕ ДЕЛО.

Постоялец: «Когда я спросил вас, предоставили ли вы мне тихий номер, вы сказали, что после 9 часов вечера я услышу падение булавки, а теперь я обнаруживаю, что он находится прямо над боулингом».

Ночной портье: «Ну разве они не падают?» — «Хартфорд Пост».
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ГОТОВО! Это соблазнительно вкусные шоколадные конфеты и ассорти от Park & Tilford



ПРОДАЕТСЯ ВЕЗДЕ

Кондитерская фабрика PARK & TILFORD


72-я УЛИЦА И КОЛУМБАС-АВЕНЮ НЬЮ-ЙОРК


Офисы и демонстрационные залы

449-453 З. 42-я УЛИЦА








Как рекламируют некоторые фармацевты



Мороженое.

Принимаются заказы в любом количестве для семейного потребления. Стандартное качество, обладающее неповторимым вкусом. Быстрая доставка. Свежее клубничное мороженое, ванильное, шоколадное. Свежий клубничный шербет. Если вы хотите поистине хорошее мороженое, позвоните по телефону и сделайте заказ сегодня. — Аптека Van Smith Drug Store, Остин, шт. Техас.



Летние дни — дни мороженого, и вам хочется самого лучшего крема из всех доступных. Позвоните нам. Вы убедитесь, что у нас лучшее качество, а цена справедливая. — Boughton’s, Мэнсфилд, шт. Огайо.



Мороженое, которое является чистым, полезным и восхитительным, приготовленное из свежих густых сливок и тончайших фруктовых ароматизаторов, будет доставлено к вам домой в любом количестве. Мы уделяем всем заказам быстрое и внимательное обслуживание. — Bell’s, Сент-Джозеф, шт. Миссури.



Вам непременно стоит подавать мороженое Milton Ice Cream каждое воскресенье и по крайней мере в любой другой день недели. Десерт, предлагаемый в эти дни, будет самым восхитительным из всех мыслимых и доставит непрерывное удовольствие каждому члену семьи. — Молочная компания Milton Dairy Co., Сент-Пол, шт. Миннесота.

Писчебумажные товары.

В это время года из-за отсутствия друзей расходуется много писчебумажных товаров. Одним из важнейших наших отделов является отдел писчебумажных товаров. Мы предлагаем огромный ассортимент всех новейших видов писчебумажной бумаги: белой, цветной и с бордюрами. Мы устанавливаем специальные цены на высококачественные писчебумажные товары для летнего использования и предлагаем вам оформить заказ прямо сейчас — на визитные карточки, бумагу с монограммами или высокосортную писчебумажную бумагу. Передайте нам ваш заказ сейчас, и мы выполним его оперативно. — Jaccard’s, Сент-Луис, шт. Миссури.

Медикаменты.

Солнечные ожоги болезненны. Неприятные проявления загородных поездок можно предотвратить с помощью применения средства Snowatine. Оно успокаивает боль, предотвращает кожный зуд и сохраняет кожу мягкой и гладкой. — Аптека The Modern Pharmacy, Бингемтон, шт. Нью-Йорк.



Это мир прогресса и перемен, и ни в одной его сфере прогресс не является столь непрерывным, как в фармации. Те, кто не успевает за ним, быстро оказываются в хвосте процессии. Наше постоянное стремление заключается в том, чтобы идти в ногу со всеми достижениями, дабы нашим клиентам гарантированно доставались лучшие товары и новейшее, высоконаучное обслуживание. — Gillespie and Reiber, Сент-Джозеф, шт. Мичиган.



Когда вы думаете о чистых медикаментах, высокосортных туалетных принадлежностях и т. д...

Когда вы думаете о точно составленных рецептах...

Когда вы думаете об исключительном аптечном обслуживании...

И умеренных ценах...

Думайте об аптеке Miller’s Pharmacy, «Угол качества», Чаттануга, шт. Теннесси.



Экономия на рецептах не означает покупку лекарств там, где они дешевле всего, если только вы не можете быть уверены в абсолютной чистоте, свежести и лечебной активности. Приносите свои рецепты к нам, и мы знаем, что вы получите лучшее и не переплатите за это. В этом и заключается экономия на рецептах. — Curtin and Perkins, Сент-Джозеф, шт. Миссури.



Возможно, мы не самая близкая к вам аптека, но мы ближе всех к тому, чтобы удовлетворить ваши запросы как по части обслуживания, так и по качеству. — Аптека Miller’s Pharmacy, Чаттануга, шт. Теннесси.





КОРОТКИЕ НОВОСТИ.

Пенсионное ведомство подсчитало, как сообщает корреспондент издания Public Ledger, что последний солдат Гражданской войны умрет в 1955 году. Эта оценка согласуется с результатами, полученными исследователями демографической статистики. Ветеран, доживший до 1955 года, проживет 90 лет после окончания войны. Последний ветеран войны 1812 года умер в Нью-Йорке несколько лет назад, прожив более 90 лет после окончания той войны, в то время как последний солдат Войны за независимость прожил 86 лет после объявления мира.



The United States last year imported 153,000,000
pounds of cocoa, the greatest amount
on record.



По словам экспертов, кофе из региона вокруг Оахаки в Центральной Мексике не уступает лучшим сортам яванского кофе.



Производство оливкового масла в Австрии в прошлом году составило 1 609 064 галлона, в то время как в 1911 и 1910 годах объем производства составлял соответственно 1 956 921 и 820 787 галлонов.



В Гондурасе имеется один центральный университет, расположенный в Тегусигальпе, и пять педагогических училищ в Тегусигальпе, Сан-Педро-Суле, Санта-Розе, Комаягуа и Санта-Барбаре. Ими напрямую руководит министр народного просвещения в столице, Тегусигальпе.



Уже упоминалось слово «циклон» применительно к штормам на Западе. Авторитетные источники сообщают нам, что циклон проносится над сотнями миль моря или суши, в то время как торнадо, обладая тем же вращательным движением, никогда не превышает в ширину одной мили. Шторм в Омахе, разрушив территорию протяженностью 24 квартала, ограничился полосой шириной всего около двух кварталов. Нам сообщают, что если бы это был циклон равной силы, от района Омахи ничего бы не уцелело.



Ассоциация производителей сигар в Тампе, шт. Флорида, предлагает план, как сообщает Tobacco Leaf, по добиванию принятия законодательства, которое давало бы производителям сигар из отборного гаванского табака право производить свою продукцию под надзором правительства. План заключается в том, чтобы сигары из отборного гаванского табака маркировались правительством как таковые, а смеси и продукция отечественного производства несли этикетки, свидетельствующие об их «характере».



МЕКСИКАНСКОЕ «ПРОДОЛЖЕНИЕ».

Тенты. Пушки могут их порвать, но мы их чиним. Международная компания по производству палаток и тентов. Улица Долорес, 4. — Реклама в The Mexican Herald.
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Почему торсионные весы

Они точны и сохраняют точность.

У них нет ножевых опор, которые могут изнашиваться или смещаться.

Они быстрые в работе.

Их можно использовать с арретиром без ущерба для весов.

Они заслуженно пользуются репутацией высочайшего качества.

ТОРШН БЭЛАНС КОМПАНИ

Офис: 92 Рид-стрит, Нью-Йорк, штат Нью-Йорк

Адрес завода и для отправки грузов:

147-9 Эйт-стрит, Джерси-Сити, штат Нью-Джерси






На полках и с полкóв

Когда вы покупаете КАРДУИ, вы сокращаете время между покупкой и продажей до наименьшего возможного предела.

Потому что реклама,

стоящая за КАРДУИ,

и огромная популярность этого средства обеспечивают его быстрый «оборот».

Это именно то, что вам нужно — быстрый оборот средств. Это единственный способ обеспечить высокую годовую прибыль.

МЕДИЦИНСКАЯ КОМПАНИЯ ЧАТТАНУГИ

ЧАТТАНУГА

СЕНТ-ЛУИС








Новости, представляющие интерес для фармацевтической торговли



ЭГБЕРТ К. РИС.

Господин Э. К. Рис, в течение многих років управлявший чикагским филиалом Кока-Кола Компани, скончался у себя дома в Чикаго 3 апреля. Господин Рис был известным и весьма популярным человеком в мире фармацевтической торговли. Ему было 70 лет.



Аптека Коулмана в Хелене, шт. Джорджия, передала имущество в пользу своих кредиторов, крупнейшими из которых являются местные банки.



Господин Стэк Бранч из Лудовики, шт. Джорджия, является владельцем очень современной аптеки в своем городе. Он ведет весьма успешную торговлю.



Аптека стала одним из зданий, полностью уничтоженных в результате недавнего пожара в Смитвилле, шт. Джорджия.



К зданию компании Staples Drug Company в Эдне, штат Техас, было пристроено еще одно помещение магазина.



Господин К. Л. Рабун из Томасвилла, шт. Джорджия, теперь заведует аптекой Jefferson Theatre Pharmacy в Сент-Огастине, шт. Флорида. С ним сотрудничает господин Р. Л. Фурман.



Джон П. Кокс приобрел аптеку К. Э. Гиллеспи в Хазене, шт. Арканзас.



Г. М. Чатфилд приобрел аптеку Э. К. Спанна на пересечении Декстер-стрит и Перри-стрит в Монтгомери, шт. Алабама. Господин Чатфилд хорошо известен в фармацевтических кругах Монтгомери.



Компания George A. Kelly Company из Питтсбурга, шт. Пенсильвания, объявляет, что теперь она занимает новые офисы и склад на углу Андерсон-стрит и Дюкен-Уэй в Питтсбурге.



Компания Associated Drug Stores Company арендовала здание на северо-восточном углу Лексингтон-стрит и Парк-авеню под свою четвертую аптеку в Балтиморе. Здание в настоящее время занято компанией Hopkins Drug Company, оно будет перестроено и отремонтировано перед въездом 1 июля.



Лоуренс Дженкинс из Форест-Сити, шт. Северная Каролина, откроет аптеку в Мейдене, шт. Северная Каролина, в начале мая, перевезя свое оборудование из Форест-Сити.



Учредительные документы подала компания West Gadsden Drug Company из Гадсдена, шт. Алабама. Должности занимают: президент Л. Э. Локи; вице-президент Луис Локи; секретарь Р. Р. Данауэй.



Том Харлсон-старший приобрел аптеку People’s Drug Store, обслуживающую цветное население в Джексоне, шт. Теннесси.



Господин Е. П. Джепсон, ранее работавший в Lamar & Rankin Dr. Co. в Атланте, шт. Джорджия, планирует перейти на работу в компанию Dean, Ely & Robertson Drug Co. в Бирмингеме, шт. Алабама.



УБИЙСТВА ИЗ-ЗА 90 ЦЕНТОВ; ДВОЕ ПОГИБЛИ.

Фармацевт убит работником, который затем покончил с собой.

(По сообщениям Ассошиэйтед Пресс)

Дьюи, шт. Оклахома, 5 апреля. — Спор из-за 90 центов между Джоном В. Реем, фармацевтом, и Г. А. Хиллербертом, работавшим у Рея по найму, завершился смертью обоих мужчин здесь прошлой ночью. Рей был застрелен, когда стоял в задней части своей аптеки, и власти не могли установить личность убийцы до сегодняшнего дня, пока не обнаружили тело Хиллерберта, спрятанное в чулане на территории заведения. Застрелив Рея, Хиллерберт вбежал в чулан и покончил с собой.





КАК РЕКЛАМИРУЮТ НЕКОТОРЫЕ ФАРМАЦЕВТЫ

Отправляясь за покупками, захватите этот рецепт в нашу аптеку, и он будет тщательно приготовлен и готов к вашему возвращению после покупок. Рецепты у нас готовят самым тщательным образом. Мы используем медикаменты высочайшего качества. — The Wm. Hengerer Co., Буффало, шт. Нью-Йорк.



Аптека — самое прохладное место в городе. Если у нас нет того, что вам нужно, мы немедленно доставим это для вас. — Williams’ Drug Store, Фолкстон, шт. Джорджия.



В любое время года приносите или присылайте свои рецепты к нам, и будьте уверены в известном качестве и свежести лекарств. Обширные и достаточные возможности для научного приготовления лекарств, знания и навыки в нашей работе. Вот залог безопасности, эффективности и удовлетворенности. — Rose Drug Co., Сент-Джозеф, шт. Миссури.



Выздоровление сомнительно, если качество лекарств и медикаментов, даваемых пациенту, вызывает хоть малейшие сомнения.

Мы не жалеем усилий для получения чистейших и надежнейших товаров. Эффективность почти всех лекарств зависит от свежести, и все рецепты готовятся из лекарств, не утративших своих свойств от старости.

Точность — главная особенность нашего рецептурного отдела. — The White Cross Pharmacy, Ратленд, шт. Вермонт.



Наша писчая бумага Belmont Linen — исключительная ценность. Каждая коробка Belmont Linen содержит пятьдесят листов бумаги строго высшего качества с пятьюдесятью конвертами в тон. За все годы нашей торговли канцелярскими товарами мы никогда не видели ничего подобного этой надежной бумаге по столь низкой цене. Приобретите коробку, когда будете у нас завтра. — The Strouss-Hirshberg Co., Янгстаун, штат Огайо.



Ирландская писчая бумага по контракту, фунт за 30 центов. Да, это тоже настоящая льняная бумага, произведенная компанией Whitting по нашему заказу в определенные периоды года, когда производство обходится дешевле, и вместо нарядных коробок она упакована в аккуратные запечатанные пачки. В фунте 108 листов. — S. P. Dunham and Co., Трентон, шт. Нью-Джерси.




ЭТИКЕТКИ ДЛЯ ФАРМАЦЕВТОВ



Пришлите нам образцы того, что вы используете, и мы назовем вам низкие цены.



ДЖОРДЖ ТАУНСЕНД КО.

Этикетки и рекламные наклейки

146 N. Седьмая стрит, Филадельфия






ПРОДАЕТСЯ

Аптека в южном городе.

Это старый, устоявшийся бизнес и прекрасная возможность для энергичного человека взяться за дело и заработать деньги.

За дополнительной информацией обращайтесь

M. V. G., в адрес The Dixie Druggist

Хикори, шт. Северная Каролина








Недавние регистрации компаний



Компания Quisenberry-Rice Drug Co., Роджерс, шт. Арканзас, капитал 10 000 долл. Учредители: М. Х. Райс, Б. В. Квизенберри и У. Б. Холифилд.



Kentucky Drug Company, Лексингтон, шт. Кентукки, акционерный капитал 10 000 долл. Учредители: Дж. Хьюз Райс, Люси Райс Уиллис и Орфа Скотт.



Central Drug Co., Спартанберг, шт. Южная Каролина; капитал 12 000 долл. Указанные должностные лица: Айзек Эндрюс, президент; Г. де Фоикс Вилсон, вице-президент, и Р. Э. Киблер, секретарь-казначей.



Farmers Drug Co., Хемингуэй, шт. Южная Каролина; капитал 5000 долл. Учредители: Е. А. Симмонс, П. Б. Вотсон.



Nelson County Drug Co., Шипман, шт. Виргиния; капитал 2000 долл. Учредители: Т. Х. Макгиннис, Р. Х. Трайс и К. А. Дэвис.



Компания Covey & Martin Co., Форт-Уэрт, шт. Техас, была зарегистрирована Дж. В. Кови, К. С. Мартином и Е. Дж. Броком.



Swannonoa Pharmacy, Блэк-Маунтин, шт. Северная Каролина; уставный капитал 5000 долл., оплачено 2000 долл. Учредители: Н. Б. Пул, Р. Л. Бойд и Б. С. Карпентер.



Компания The Allain Drug Company, Морган-Сити, шт. Луизиана, организована доктором В. Дж. Макклелланом (президент), доктором Дж. С. Бервиком (вице-президент) и господином В. Ф. Алленом (секретарь). Новая компания приобретает товарные запасы доктора Макклеллана и имеет капитал в размере 15 000 долл.



Ford’s Drug Store, Джексон, шт. Миссисипи; капитал 50 000 долл. Учредители: Дж. Г. Форд, Р. Е. Тальяферро и др.



Doster Brothers-Bruce Company, Гринвилл, шт. Южная Каролина; капитал 20 000 долл. Дж. Б. Брюс, президент; Дж. Т. Достер, вице-президент; Д. Л. Достер, секретарь и генеральный управляющий.



Public Drug Company, Хьюстон, штат Техас; капитал 15 000 долл. Учредители: Г. В. Столте, Джордж Элрод и Франк А. Форбс.



Taylor-Bennett Drug Company, Луисвилл, шт. Кентукки; акционерный капитал 20 000 долл. Учредители: Е. Х. Беннетт, Т. П. Тейлор и Х. А. Тейлор.



Stephenville Drug and Jewelry Company, Стивенвилл, штат Техас; акционерный капитал 5000 долл. Учредители: Т. Х. Перри, Л. Х. Перри, Паттис Перри.



Crighton Drug Company, Конро, округ Монтгомери, штат Техас; акционерный капитал 10 000 долл. Учредители: О. С. Ланг, Х. Р. Мур, Х. М. Крайтон.



Компания The Philip P. Cresap Company, образованная для производства фармацевтических препаратов в Нью-Орлеане. Капитал составляет 25 000 долл. Должности занимают: Дж. Дж. Вайнфуртер, президент; Е. О. Кресап, вице-президент; Филип Кресап, секретарь-казначей и управляющий.



The Consolidated Drug Company, Доерун, округ Колькуитт, шт. Джорджия; капитал 5000 долл. с правом увеличения до 10 000 долл. Заявители: К. А. Эдвардс, В. М. Смит, А. Х. Фьюсселл и А. С. Фьюсселл.



Coupland Drug Company, штат Техас; капитал 7000 долл. Учредители: В. С. Вайт, Альфред Альберс, А. Л. Кимменс.






Шутки, с которыми мы сталкивались

«Капсулы бодрости»



ЗНАЛ БОЛЬШЕ КАПИТАНА.

Капитан Роберт С. Уорр, собиравшийся уйти с морской службы после 49 лет работы в море, рассказал на борту лайнера Campania:

«Да, это правда, что морские капитаны иногда страдают от пассажиров, которые считают, будто знают о навигации больше самого штурмана.

«Я знаю капитана, которому один пассажир как-то сказал:

“Какая это деревня к нам приближается, кэп?”

“Дервент, сэр.”

“Нет, кэп, вы ошибаетесь. Посмотрите на эту карту здесь. Согласно этой карте, это Фордхэм-он-Тайн.”

“Капитан ничего не ответил, а мгновение спустя пассажир спросил:

“Что это за пролив, капитан?”

“Пролив Эгг, сэр.”

“Да что вы, человек, вы снова неправы! На карте он указан как пролив Меллинс.”

«Тянулось это раза три или четыре. Затем пассажир, указывая на чайку, произнес:

“Что это за чайка, кэп?”

“Посмотрите на свою карту и узнаете”, — сердито ответил капитан. — Washington Star.

ОДЕЖДА И ЧЕЛОВЕК.

Сомнительно, чтобы «Дядя Джо» Кэннон когда-либо владел цилиндром. Никто в Вашингтоне не помнит, чтобы видел его в таком головном уборе. Пожалуй, кроме сигары, его друзьям ничто так не знакомо, как тип черной мягкой шляпы, которую он сделал знаменитой. Это напоминает забавный случай, произошедший в старом отеле Arlington несколько лет назад.

Господин Кэннон заглянул туда однажды вечером со своим секретарем Л. Вайтом Басби. Так получилось, что Басби всегда гораздо серьезнее относился к одежде, чем его шеф. В этот конкретный вечер он выглядел безупречно.

Какой-то мужчина в вестибюле показывал приезжему достопримечательности.

«Вон “Дядя Джо” Кэннон», — сказал он, подтолкнув незнакомца.

«Да вы что», — воскликнул приезжий, глядя на Басби. — «Кто этот старый неряха рядом с ним?» — Kansas City Star.

ДОСТАТОЧНЫЕ ДОКАЗАТЕЛЬСТВА.

«Вы выпили слишком много пунша на том приеме вчера». —

«Кто видел, как я пил слишком много?»

«Подсчитывать было необязательно. Когда я вошел, вы вели оживленную беседу с лампой на пианино». — Washington Herald.

ДАЛЬНОВИДНЫЙ.

Один немецкий сапожник оставил газ в своей мастерской открытым на ночь, а придя утром, чиркнул спичкой, чтобы зажечь его. Произошел страшный взрыв, и сапожника выбросило через дверь почти на середину улицы.

Прохожий бросился ему на помощь и, помогла подняться, поинтересовался, не пострадал ли он.

Маленький немец посмотрел на свое заведение, которое теперь довольно борко горело, и сказал:

«Нет, я не ушибся. Зато я выбрался как раз вовремя, да?» — What to Eat.

КРИТИКА ДЕДУШКИ.

На обряде крещения присутствовали гордый отец, ребенок — девочка — дедушка и остальные родственники. Дедушка стоял ближе всех к священнику во время церемонии.

«Как зовут ребенка?» — спросил священник дедушку в подходящий момент.

«Понятия не имею», — ответил дедушка. И, повернувшись к отцу, хрипло прошептал: «Как ее зовут?»

«Хейзел», — ответил отец.

«Чего?» — переспросил дедушка.

«Хейзел», — повторил отец.

Дедушка в отчаянии всплеснул руками.

«Что вы на это скажете?» — обратился он к священнику. — «Календарь святых полон девичьих имен — а он называет свою в честь ореха!» — Saturday Evening Post.






Советы и ассоциации



ФАРМАЦЕВТИЧЕСКИЕ АССОЦИАЦИИ.



	State	Place of Meeting	Date	President	Secretary



	ALABAMA	Talladega Springs	1913	C. T. Ruff, Montgomery	W. E. Bingham, Tuscaloosa.



	ARKANSAS	Hope	May, 1913	J. Ward, Hope	Miss M. A. Fein, Little Rock.



	FLORIDA	Tampa	1913	Mason Thornton, Ormond.	J. H. Houghton, Palatka.



	LOUISIANA		1913	W. E. Allen, Monroe	Geo. W. McDuff, N. Orleans.



	MARYLAND	Ocean City	June 24-27, 1913	D. P. Schindel, Hagersto’n	E. F. Kelly, Roland Park.



	MISSISSIPPI	Gulfport	1913	T. H. Holcomb, Greenwood	H. M. Fraser, University.



	NO. CAROLINA	New Bern	June 11-13, 1913	J. G. M. Cordon, Clayton	J. G. Beard, Chapel Hill.



	OKLAHOMA	Lawton	1913	C. A. Dow, Ronk Creek	A. W. Woodmancy, Ok. City.



	SO. CAROLINA	Glenn Springs	1913	O. F. Hart, Columbia	F. M. Smith, Charleston.



	TENNESSEE	Memphis	1913	E. C. Finch, Waverly	T. J. Shannon, Sharon.



	TEXAS	Galveston	1913	H. C. Jackson, Austin	E. G. Eberly, Dallas.



	VIRGINIA	Old Pt. Comfort	July 8-11, 1913	C. D. Fox, Roanoke	E. L. Brandis, Richmond.



	GEORGIA	Columbus	June 10-11, 1913	J. W. Ridout, Macon	T. A. Cheatham, Macon.



	A. PH. A.	Nashville, Tenn.	Aug. 25-30, 1913	W. B. Day, Milwaukee	J. H. Beal Scio, Ohio.



	N. W. D. A.	Jacksonville, Fla.	Nov., 1913	Albert Plaut, New York	J. E. Toms, New York.



	N. A. R. D.	Cincinnati	Aug. 25-29, 1913	H. W. Merritt, Plains, Pa.	T. H. Potts, Chicago.




ФАРМАЦЕВТИЧЕСКИЕ СОВЕТЫ.

АЛАБАМА. — Л. С. Льюис, президент, Таскиги, ’14; С. А. Уильямс, Трой, ’16; В. Е. Бингем, Таскалуса, ’14; В. П. Томасон, Гантерсвилл, ’15; Е. П. Гальт, секретарь, Сельма, ’13.

АРКАНЗАС. — Дж. Б. Бонд, президент, Литтл-Рок, ’15; Дж. А. Гибсон, Литтл-Рок, ’14; Р. А. Уоррен, Кларксвилл, ’16; С. Дж. Макмахон, Бейтсвилл, ’12; Дж. Ф. Доуди, секретарь, Литтл-Рок, ’13.

ФЛОРИДА. — Е. Бергер, президент, Тампа, ’16; Леон Хейл, Тампа, ’14; Х. Х. Д'Алемберте, Пенсакола, ’14; В. Д. Джонс, Джексонвилл, ’13; Д. В. Рамсор, секретарь-казначей, Палатка, ’12.

ДЖОРДЖИЯ. — Х. С. Шуптрин, президент, Саванна, ’12; В. С. Элкин-младший, Атланта, ’16; С. Е. Бейн, Мейкон, ’14; Р. Х. Лэнд, Огаста, ’13; Герман Шуптрин, Саванна, ’12; К. Д. Джордан, секретарь, Монтиселло, ’15.

КЕНТУККИ. — Дж. Х. Мартин, президент, Винчестер, ’12; Р. Х. Вайт, Маунт-Стерлинг, ’14; Аддисон Диммитт, Луисвилл, ’15; К. Льюис Диль, Луисвилл, ’13; Г. О. Паттерсон, Хоусвилл, ’16; Дж. В. Гейлс, секретарь, Франкфурт (не член совета).

ЛУИЗИАНА. — К. В. Оутвейт, президент, Нью-Иберия, ’13; Густав Земанн, Нью-Орлеан, ’13; Питер Рупп, Нью-Орлеан, ’13; Е. Л. Маккланг, Натчиточес, ’13; В. Е. Аллен, Монро, ’13; Пол Эккелс, Кроули, ’13; М. М. Брэдберн, Нью-Орлеан, ’13; Е. Х. Вальсдорф, секретарь, Нью-Орлеан, ’13.

МЭРИЛЕНД. — Х. Л. Мередит, президент, Хейгерстаун, ’13; В. С. Пауэлл, Сноу-Хилл, ’17; Дж. Ф. Фреймс, Балтимор, ’16; Д. Р. Миллард, Балтимор, ’15; Эфраим Бэкон, секретарь, Роланд-Парк, ’14.

МИССИСИПИ. — Х. М. Фрейзер, президент, Юниверсити; П. Дж. Файф, Джексон; С. С. Линдси, Юропа; Т. О. Слотер, Уэйнсборо; В. В. Эллис, секретарь, Фейетт.

СЕВЕРНАЯ КАРОЛИНА. — Е. В. Цёллер, президент, Тарборо, ’12; Дж. П. Стоу, Шарлотт, ’16; В. В. Хорн, Фейетвилл, ’15; И. В. Роуз, Роки-Маунт, ’13; Ф. В. Хэнкок, секр., Оксфорд, ’14.

ОКЛАХОМА. — В. Ф. Додд, президент, Каддо, ’13; Л. Д. Бранк, Новата, ’16; Ф. Б. Лилли, Гатри, ’12; Дж. Д. Хамфри, Бристоу, ’15; Дж. С. Бертон, секретарь, Страуд, ’14.

ТЕННЕССИ. — Ф. В. Уорд, президент, Мемфис, ’12; М. Е. Хаттон, Нашвилл, ’13; В. А. Макбат, Ноксвилл, ’16; О. Дж. Нэнс, Джексон, ’15; Дж. Б. Сэнд, Нашвилл, ’14; Айра Б. Кларк, секретарь, Нашвилл (не член совета).

ТЕХАС. — Дж. А. Уикс, президент, Биллинджер, ’13; Дж. Р. Криттенден, Тиг, ’13; В. Ф. Робертсон, Гонзалес, ’13; Х. С. Джексон, Остин, ’13; Х. В. Шуманн, Нью-Браунфелс, ’13; Р. Х. Уокер, секретарь, Гонзалес (не член совета).

ЮЖНАЯ КАРОЛИНА. — К. А. Милфорд, президент, Аббевилл, ’14; Дж. М. Оливер, Оранджберг, ’16; Х. Е. Хайниц-младший, Спартанберг, ’12; Д. П. Фрирсон, Чарлстон, ’13; Л. П. Фуше, Андерсон, ’15; Д. Т. Райли, Флоренс, ’17; Ф. М. Смит, секретарь, Чарлстон (не член совета).

ВИРГИНИЯ. — Х. С. Эррингтон, президент, Норфолк, ’17; К. П. Кирфотт, Мартинсвилл, ’16; В. Л. Лайл, Бедфорд; Дж. Е. Джексон, Тазевелл, ’15; Т. А. Миллер, секретарь-казначей, Ричмонд, ’14.
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Фармацевтам следует иметь в ассортименте

Домашнее средство доктора А. С. Дэниелса для лошадей, собак и кошек

Бесплатные шкафчики, вывески, витринные экспозиции и т. д. Лучшая реклама, самые продаваемые товары, гарантированно приносящие удовлетворение.

За подробностями обращайтесь к доктору А. С. ДЭНИЕЛСУ,

172 Милк-стрит, Бостон, шт. Массачусетс





Кошачья мята в шариках

Продается у фармацевтов

[image: A cat chasing a ball]
Товарный знак. Зарег. пат. ведомство США




Игрушка для кошек

Главная новинка за 10 центов. Кошачья мята, настоящая, в унцовых пачках, коробках, пакетах, тоннами и вагонами.

Доктор А. С. Дэниелс, мировая штаб-квартира кошачьей мяты.










ДИКСИ ДРАГГИСТ

охватывает торговую сферу, с которой вам необходимо наладить связь, уважаемый производитель, и если вы подумываете о том, чтобы охватить

ЮГ,

вы будете довольны результатами, которые мы можем вам обеспечить.

Отправка почтовой открытки этим людям обойдется вам дороже, чем полоса нашей рекламной площади.

Разместите рекламу в Дикси Драггист и прислушайтесь. Если вы ничего не услышите, вам нужно менять свой бизнес. Вам нечего продавать.
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Ваша возможность

стучится в дверь. Она откликается на имя

ДИКСИ ДРАГГИСТ

Если вы разбираетесь в своем бизнесе, вы воспользуетесь возможностью выйти через этот журнал на процветающую торговлю — южного фармацевта.

Помните то, что мы говорили о Юге в прошлом месяце: «Он становится все более процветающим с каждым восходом солнца».
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Обладает характером

Кока-Кола

ТОВАРНЫЙ ЗНАК ЗАРЕГИСТРИРОВАН

Это не обычный напиток «просто чтобы выпить чего-нибудь». Кока-Кола обладает отличительными, индивидуальными качествами, которые вы сразу узнаете. Стоит только взглянуть на стакан этого напитка, и все становится ясно: яркий, искристый, чистый.

Восхитительно освежает, полностью утоляет жажду, абсолютно полезен для здоровья. Это стоит того, чтобы повторить.

Удовольствие и свежесть

Утоление жажды

Требуйте подлинное — отказывайтесь от подделок.

Закажите наш бесплатный буклеты.

Всякий раз, когда вы видите стрелку, думайте о Кока-Коле.

КОКА-КОЛА КОМПАНИ, АТЛАНТА, ШТ. ДЖОРДЖИЯ
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